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                                         投资者关系活动记录表

证券代码：300248                                  证券简称：新开普

新开普电子股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-007
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中国银河证券 研究部 中小市值分析师 王绪丽

民生证券股份有限公司 研究院（上海） 计算机行业分析师 刘锐

	时间
	2014年6月18日 10:30-12:00

	地点
	新开普电子股份有限公司 董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 华梦阳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司在NFC移动支付业务领域的发展情况。

新开普从手机一卡通刚刚兴起时就一直在关注这个行业的动态并且形成了一整套优质解决方案，和国内三大电信运营商开展了良好的合作。在当前以NFC进场通信技术为基础的移动支付业务中，公司能充当多重角色，我们可以作为可信服务提供商（SP-TSM），可以作为支付方案提供商，可以作为商户账户的管理者，也可以作为终端POS提供商，而且，上面所说的这些角色我们可以同时充当。智能一卡通行业在校园一卡通、城市公交和企业门禁考勤等领域发展较快，随着物联网、移动互联网产业的发展，RFID、NFC、智能卡技术应用越来越广泛，以及电信运营商和中国银联手机近场支付业务的纷纷推出，以手机为载体的智能一卡通系统需求和建设将成为行业的热点。目前，基于NFC应用技术的移动支付产业快速发展，新开普目前已经具备对移动支付业务TSM平台、业务运营系统、用户终端、业务受理环境四个关键环节提供解决方案的能力。新开普具备10余年的自主研发技术优势，拥有丰富多样的平台产品和应用系统，拥有广泛的校企、城市等客户资源，系统化的一卡通终端机具，能为客户提供差异化、定制化且贴近客户的服务体系。随着移动支付快速的发展，公司能给用户提供更快捷、安全、高效的解决方案，另外，金融支付安全效率也是公司持续深入探索的方向。目前，公司是基于NFC行业应用唯一与中国移动集团层面合作的校企厂商，拥有国内第一个NFC行业SP-TSM平台，是国内第一个支持NFC空中业务行业应用的厂商，并代表中国移动参加“2014年巴塞罗那国际通讯展“的NFC演示产品。在2014GSMA亚洲移动通讯博览会上，公司参与了中国移动电商基地的产品及终端展示。

2、公司在移动互联网业务领域的发展思路。

说了移动支付，那么公司在移动互联网业务层面，也存在以下优势，校企、城市客户资源，平台及应用产品丰富，系列化终端机具丰富，差异化、定制化、贴近客户的服务体系，以及10余年自主研发的技术优势。移动互联网发展势头迅猛，新开普拥有千万级的持卡人用户，这些用户中包括学生、教职工、企业员工、以及市民。当互联网或者移动互联网成为线下交易的平台时，公司的用户资源优势就显得异常明显。当然，公司在移动互联网业务方面也要通过业务创新、新产品开发等方式，逐渐使公司目前的业务模式转变，这样，公司获得更为可信的数据以便于运营，比如，公司针对高校社区开发的“掌上校园”APP，就是基于这样的考虑，类似于这样的平台，能为用户提供全面优质的掌上应用服务。在校园移动互联网业务环境下，解决方案提供商、学校、学生这三方面都需要协调处理，而公司多年的运营经验也为公司在校园移动互联网业务的快速成长打下基础。

目前，公司在B2B向B2C转变中可以说业已取得了先机，公司关于APP应用布局的各项模块、各项应用都早已规划完毕，并且部分APP已经开发完毕，目前正处于测试阶段，我们相信，公司在移动互联网时代，一定能取得新的业绩成就。

3、一卡通系统在校园领域的发展历程及公司校园一卡通的市场发展开拓情况。

校园作为智能一卡通行业的典型市场，客户的需求差异性很大，这使得客户对于供应商的定制化设计及整体解决方案提供能力要求较高。随着校园信息化建设的不断发展和数字化校园的建设加速，校园领域对智能一卡通产品的需求不断增长。新开普凭借多年来在智能一卡通行业积累的经验，以及对客户需求的深刻理解，独特的采用了“规模化个性定制”的经营模式，可为客户提供身份识别、小额支付、资源管控、信息集成等多种功能为一体的智能一卡通系统整体解决方案及个性化定制服务。目前公司校园领域的市场占有率及市场渗透率逐年提升。在校园领域，对于公司而言，公司能做的工作还有很多，比如“数字化校园”业务。校园一卡通系统的生命周期约为5-8年，早期的M1卡系统面临升级换代，采用更加安全、高效的CPU卡系统，而部分已经使用CPU卡系统的学校目前也面临着系统更新，这些对公司业务发展都是新的机遇。

随着校园信息化建设以及移动互联网技术发展，数字化校园正在朝着智慧化校园方向发展。校园一卡通平台正在与互联网、电信网、NFC近场通讯技术等结合，数字化、智能化将是其发展的重要特征。公司在校园领域的发展思路就是在目前校园一卡通系统还未出现大规模更新换代的形势下，不断融合新技术、新方向，比如抓住移动互联网发展浪潮及NFC手机支付等技术的发展趋势，深入挖掘客户需求，扩展既有应用，实现公司校园领域业务的不断深化和持续增长，同时力争改变业务模式和产品模式，深入挖掘校园内的集团客户和个人用户的需求，持续增加公司的客户数量及持卡人用户，将业务渠道进一步拓宽，增加个体客户的黏度，为进一步拓展其他相关业务打下基础。公司近期投资上海微令信息科技有限公司就是在将公司在校园一卡通领域的优势通过移动互联网的业务模式来加以创新，并且抓住线上线下业务相结合的机遇，加以发展公司在校园领域的核心业务。

4、公司2014年的主要发展思路及规划。

刚才提到的NFC近场支付业务及移动互联网业务均是2014年公司的重点业务规划，同时，公司将继续发展壮大现有业务，以金融IC卡多行业应用等为抓手，以改善用户体验、深化智能一卡通技术应用为着眼点，增加持卡用户，增强客户黏性，进而为移动互联业务打下坚实基础。同时，公司内部将继续加强新产品的研发，合理控制费用，提升业务管理水平，力争实现年初制定的全年经营目标。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年6月18日
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